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Editorial

En la Caja Mutual de Cooperativistas del Paraguay (CMCP), nos enorgullece compartir con nuestros afiliados
y lectores los sobresalientes resultados financieros obtenidos hasta el mes de octubre de este ano. A través
de una gestién estratégica y responsable, hemos superado ampliamente las expectativas del presupuesto
anual, alcanzando un superavit superior al 25% de lo previsto para el citado mes. Este logro es testimonio
del arduo trabajo, la visién a largo plazo y el compromiso incansable de todo el equipo administrativo y di-
rectivo de nuestra institucion.

Este resultado extraordinario no es casualidad, sino fruto de una planificacién meticulosa y una ejecucién
eficaz. La CMCP ha adoptado una politica de inversién inteligente y diversificada, enfocadndose en sectores
con alto potencial de crecimiento y rentabilidad. Nuestros proyectos de inversién han sido cuidadosamente
seleccionados para maximizar los beneficios y asegurar la estabilidad financiera de nuestra institucién. La
sélida gestién del patrimonio y la prudente toma de decisiones nos han permitido mantenernos como una
de las entidades financieras mas robustas del pais, brindando siempre respaldo y confianza a nuestros afi-
liados.

Un pilar fundamental en esta exitosa estrategia ha sido la inversién en el sector inmobiliario, un campo que
hemos decidido impulsar con dos objetivos principales. Primero, buscamos asegurar el futuro de nuestros
afiliados mediante inversiones seguras y a largo plazo, pues consideramos que los bienes raices han demos-
trado ser una fuente confiable de estabilidad y crecimiento sostenido, proporcionando un resguardo ante
las fluctuaciones econémicas del mercado.

Segundo, estamos comprometidos con el bienestar de nuestros afiliados, facilitAndoles la oportunidad de
acceder a una vivienda propia a través de nuestros proyectos inmobiliarios. Este ano, destacamos con orgu-
llo el lanzamiento de la Torre Jejui, un desarrollo inmobiliario que ha tenido una aceptacion sin precedentes,
logrando vender todas las unidades antes incluso de iniciar la construccién, lo cual refleja no solo la calidad
y atractivo del proyecto, sino también la confianza que nuestros afiliados depositan en su Caja.

Uno de nuestros mayores logros ha sido poder ofrecer a nuestros afiliados financiamiento directo para la
adquisicién de sus viviendas, con tasas de interés sumamente bajas y plazos largos, adaptados a sus ne-
cesidades, porque la Caja Mutual entiende la importancia de contar con un hogar propio y trabaja incan-
sablemente para facilitar este suefio, ofreciendo condiciones que son dificiles de encontrar en el mercado;
nuestros planes de financiamiento estan disenados para que cada afiliado pueda alcanzar este objetivo sin
poner en riesgo su estabilidad econémica.

A pesar de estos resultados exitosos, en la CMCP mantenemos una actitud de humildad y una visién clara
hacia el futuro, entendemos que los éxitos financieros actuales son solo el comienzo de un camino mas am-
plio, lleno de desafios y oportunidades. Nos motiva el deseo de continuar creciendo y alcanzar metas aln
mas ambiciosas, siempre con el respaldo y la confianza de nuestros afiliados.

El apoyo v la lealtad de cada uno de ustedes son la base de nuestro éxito; nos comprometemos a seguir
trabajando con la misma dedicacién y profesionalismo, enfocandonos en ofrecer productos y servicios que
respondan a sus necesidades y expectativas; por ello la CMCP continuara siendo un aliado estratégico, con-
fiable y sélido para todos sus afiliados, garantizando un futuro seguro y prometedor, ofreciendo muchos
productos en el area inmobiliaria, sin descuidar los tradicionales como los créditos ventajosos, tarjetas e
inversiones en entidades financieras.

Finalmente, queremos expresar nuestro mas sincero agradecimiento a nuestros afiliados, quienes con su
confianzay respaldo hacen posible que estos logros se materialicen, su compromiso es nuestro motor, y sus
suenos son la razén por la cual trabajamos dia a dia; juntos, hemos construido una institucién fuerte y con
visién de futuro, y juntos seguiremos avanzando hacia nuevas metas, celebrando cada éxito y superando
cada obstaculo que se presente.

En la Caja Mutual, creemos firmemente que el éxito compartido es la mejor recompensa, y por ello conti-
nuaremos invirtiendo en el crecimiento y bienestar de nuestra comunidad; sigamos construyendo juntos,
hombro a hombro, el futuro sélido que todos merecemos.

Consejo de Administracién
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Datos Econémicos al 30/09/2024

Activo 1.159.334.504.166
Pasivo 620.136.996.646
Patrimonio Neto 539.197.507.520
Afiliados Activos 48.348
Aportes 576.197.785.971
Rendimientos 437.837.588.267
Préstamos (*) 328.762.425.216
Tarjetas de Créditos 14.171.336.098
Inversiones 740.660.396.889
Ingresos del periodo 92.346.585.659

Egresos del periodo 27.952.152.742
Resultados del Periodo 64.394.432.917

\ (*) Incluye Cartera Judicial G. 6.630.986.761.-
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Conversatorio de la Caja Mutual
Exitosa jornada de transparenciay
progreso abriendo el mes aniversario

El pasado jueves 3 de octubre, la Casa Ma-
triz de la Caja Mutual se convirtié en el es-
cenario de un evento sin precedentes para
la entidad: un conversatorio que reunid a
directivos y afiliados en un espacio dise-
Aado para presentar avances en las inver-
siones y promover un intercambio abierto

sobre el futuro financiero de la institucion.

La iniciativa, convocada por el propio pre-
sidente de la Caja Mutual, Dr. Angel De-
vaca Pavon, se planteé como una opor-
tunidad de transparencia y comunicacion
directa entre los dirigentes de la entidad y
sus miembros, convocando a aproximada-
mente 110 personas que participaron acti-
vamente en el desarrollo del evento.

Desde la apertura del evento, el Dr. Deva-

ca Pavon generé una atmoésfera propicia
para la interaccion, guiando el conversato-
rio hacia un enfoque de participacion acti-
va. Con una charla dinamica y abierta, el
presidente no solo compartié un detallado
analisis sobre el crecimiento de las inver-
siones realizadas por la Caja Mutual en los
ultimos meses, sino que también alentd a
los afiliados a plantear sus dudas, suge-
rencias e inquietudes sobre el rumbo de la
entidad.

La asistencia de afiliados que participaban
por primera vez en este tipo de encuentros
aporto frescura y pluralidad al conversato-
rio, contribuyendo a una discusion enrique-
cedora que reflejo el interés de la comuni-
dad en la sostenibilidad y expansion de la

CAJA MUTUAL Revista Ofiondive
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Caja Mutual.

Los numeros compartidos durante el con-
versatorio dejaron en evidencia un creci-
miento constante y alentador en el area de
inversiones. Segun el reporte, la entidad
ha fortalecido su cartera inversora en los
ultimos trimestres, asegurando con ello
un respaldo financiero sélido para los ser-
vicios ofrecidos a sus afiliados. Este pro-
greso ha sido clave para la proyeccion de
nuevos objetivos de desarrollo, orientados
a la diversificacién de activos y a la con-
solidacion del patri-

a la comunidad y promover una relacion de
confianza y cercania entre la administra-
cion y sus afiliados.

El evento concluyé con una serie de sor-
teos organizados especialmente para los
presentes, lo que anadidé un tono de cele-
bracién y camaraderia a la jornada. Tras la
entrega de premios, los asistentes fueron
invitados a disfrutar de un servicio de ca-
tering en el que tuvieron la oportunidad de
compartir impresiones y establecer un con-

tacto mas cercano con el equipo directivo.

monio institucional.
La exposicion de los
resultados y su ana-
lisis detallado reafir-
maron el compromiso
de la Caja Mutual con
la transparencia y el
fortalecimiento de su

rol como entidad de

La exposicion de los
resultados y su analisis
detallado reafirmaron el
compromiso de la Caja Mutual
con la transparencia y el
fortalecimiento de su rol como
entidad de confianza.

La recepcion positiva
de la iniciativa llevd
a muchos de los afi-
liados a expresar su
deseo de que este
tipo de encuentros
se repitan, sugirien-
do realizar al menos
dos conversatorios

confianza.

Uno de los puntos mas destacados de la
jornada fue la receptividad de la directiva
frente a las sugerencias planteadas por
los asistentes. Las consultas y propuestas
de los afiliados fueron recibidas con aten-
cion, en un ejercicio de dialogo que busco
afianzar la relacion entre la Caja Mutual y
sus miembros. Este aspecto fue particular-
mente valorado por los asistentes, quienes
coincidieron en que eventos como este

son necesarios para mantener informada

anuales para seguir
fortaleciendo lazos y manteniendo un ca-
nal de comunicacion abierto con la direc-
tiva.

En respuesta a estas sugerencias, el Dr.
Devaca Pavon agradecio la participacion
de todos y se comprometié a evaluar la
viabilidad de esta propuesta, destacan-
do que, con la activa colaboracion de sus
miembros, la Caja Mutual puede seguir
construyendo un futuro solido y de valor

compartido.

Pagina 6
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Galeria de fotos del Conversatorio

Momentos captados en el Salén Auditorio de la Entidad

Planificacién comercial a
finiquitar en ejercicio 2024
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Incendios en el Chaco:
Un desastre ambiental para Paraguay
y SUS paises vecinos

El incendio en la region del Chaco en Para-
guay ha captado la atencion de los medios
y las autoridades de todo el pais y de las
naciones vecinas, como Argentina y Boli-
via. La quema de pastizales en esta vasta
region, conocida por su riqueza en biodi-
versidad, ha causado un impacto ambien-
tal sin precedentes. Estos incendios, a me-
nudo provocados por la mano humana o
por condiciones meteorologicas extremas,
han desatado una crisis que no solo afec-
ta a la flora y fauna local, sino también al
clima y la calidad de vida de las personas.

Causas de los incendios

El fuego en el Chaco se debe principalmen-
te a la accion humana. Practicas agricolas
como la quema de pastizales y deforesta-

cion para ampliar areas de cultivo y gana-
deria son los principales factores. En afios
recientes, los efectos del cambio climatico
han intensificado estos incendios. Las al-
tas temperaturas y la sequia prolongada
hacen que la vegetacion seca se vuelva
altamente inflamable, creando un entorno
propicio para la propagacion rapida de los
incendios. A su vez, la deforestacion masi-
va en la region ha reducido la humedad y
la capacidad de los ecosistemas para re-
generarse, lo que hace que los incendios
sean mas destructivos.

Manejo del problema

El manejo de los incendios en el Chaco
ha sido un reto constante para Paraguay
y sus paises vecinos. Las autoridades han

Pagina 8
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desplegado bomberos y brigadas foresta-
les en un esfuerzo por contener el avance
de las llamas. A pesar de estos esfuerzos,
la extension de la regién afectada y la ve-
locidad con que se propagan los incendios
han dificultado su control. Se han utilizado
aviones cisterna y se han implementado
estrategias como cortafuegos para frenar
el avance del fuego, pero la magnitud del
desastre ha superado la capacidad de res-
puesta en muchas areas.

Ademas, la falta de recursos y equipamien-
to adecuado para hacer frente a incendios
de esta magnitud ha evidenciado la nece-
sidad de un mayor presupuesto y coopera-
cion regional. Las alertas mas difundidas
por las autoridades han sido dirigidas a las
comunidades rurales y urbanas cercanas,
recomendando evacuaciones preventi-
vas y medidas para evitar la inhalacion de
humo, que puede agravar problemas res-
piratorios.

Consecuencias y problemas

Los incendios en el Chaco han generado
una serie de problemas ambientales y so-
ciales. La faunay flora locales han sido de-
vastadas, con especies en peligro de extin-
cion particularmente afectadas. La pérdida
de biodiversidad es uno de los impactos
mas graves, junto con la degradacion de
los suelos y la liberacidon masiva de dioxi-
do de carbono a la atmdésfera. Ademas, el
humo denso ha afectado la calidad del aire
en ciudades cercanas, incrementando los
riesgos para la salud de la poblacion. El
impacto econdémico también ha sido signi-

ficativo, con la pérdida de cultivos, ganado
y recursos naturales esenciales para las
comunidades locales.

¢ Qué hacer para evitar futuros incendios?
Para evitar la recurrencia de estos desas-
tres, es crucial implementar politicas de
prevencion que incluyan la reforestacion y
el manejo sostenible de la tierra. Progra-
mas de educacion y concienciacion sobre
las consecuencias de las quemas no con-
troladas son esenciales. Ademas, es ne-
cesario mejorar la coordinacion entre los
paises afectados, compartir recursos y es-
tablecer sistemas de alerta temprana para
detectar y controlar incendios antes de que
se propaguen. El uso de tecnologia, como
satélites y drones, también puede ayudar
en la deteccién rapida de focos de incen-
dio.

La labor de los bomberos

Ante incendios de esta magnitud, los bom-
beros juegan un rol fundamental. Su labor
consiste no solo en controlar y extinguir
las llamas, sino también en proteger vidas
humanas y animales. En situaciones como
la del Chaco, los bomberos deben trabajar
en condiciones extremas, a menudo en zo-
nas remotas y de dificil acceso, utilizando
técnicas de contencion como la creacién
de cortafuegos y el uso de equipos espe-
cializados para evitar que las llamas sigan
propagandose. La valentia y dedicacion de
estos profesionales son esenciales para
minimizar los dafos que estos incendios
provocan en el medio ambiente y la socie-
dad.

CAJA MUTUAL Revista Ofiondive
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Tips de cuidado en la
exposicion al aire

Los niveles de contaminacién en el ambien-
te se agudizaron debido a los incendios fo-
restales, por eso, una capa de humo cubre
Asuncidn y ciudades aledanas. Respirar aire
de mala calidad es perjudicial para la salud.
¢,Coémo puedo cuidarme?

Desde el mes de agosto se registran niveles
de aire perjudiciales para la salud humana,
pero esta situacion se agudizd a causa de
los incendios forestales que afectan al Cha-
co, Bolivia y el Brasil.

En el ambiente se registran particulas me-
nores a 2.5 micras en altisima cantidad, lo
que implica un riesgo para las actividades al
aire libre, segun alerté el médico neumaologo
Carlos Morinigo.

Al exponerse a estas condiciones por mucho
tiempo, las personas pueden notar cambios
en la tonalidad de voz y sentir picor en los
0jos.

También pueden presentarse afectaciones

Pagina 10

respiratorias: Rinorrea, secrecion de moco,
faringitis, bronquitis y hasta bronquiolitis.

La contaminacion del aire puede compro-
meter el aparato cardiovascular, provocando
arritmias, hipertension e infarto de miocardio.

Recomendaciones elementales.
La ciudadania no debe hacer actividades
fisicas con este ambiente.

En caso de salir o trabajar al aire libre, usar
mascarillas.

Limpiar los filtros de aire cada 15 o0 20 dias.
No abrir la ventana.

Usar filtro de aire en las casas.

No realizar la quema de Basura.

En caso de tener picazdn en los ojos, ha-
cer la limpieza con té de manzanilla con
las manos bien higienizadas.

Uso de lentes de sol o de proteccion, no
usar lentes de contacto, mantener la hidra-
tacion y evitar la sequedad de la garganta.

CAJA MUTUAL Revista Ofiondive




Desarrollo Inmobiliario de la Caja Mutual
Presente en la Expo Real Estate Argentina
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El Real Estate Argentina 2024, celebrado
en Buenos Aires del 14 al 15 de Agosto,
fue una de las ferias inmobiliarias mas im-
portantes del afio en latinoamerica, reu-
niendo a los principales actores del sector.
Nuestra empresa participé con un stand
que nos permitié exhibir nuestros proyec-
tos al inversionista extranjero, fortalecer la
imagen corporativa en el rubro inmobiliario
y establecer conexiones estratégicas con
profesionales y potenciales clientes. A con-
tinuacién, se detallan los aspectos claves
de nuestra participacion.

Diseiio y Ubicacion del Stand: Nuestro
stand, ubicado en una zona de alto trafico
dentro del recinto, fue disefiado para cap-
tar la atencién de los participantes. Incluia
areas interactivas donde los visitantes po-

=

dian explorar nuestros proyectos a traves
de maquetas y presentaciones digitales.
Material Promocional: Se distribuyeron
tripticos, brochure y tarjetas de presenta-
cion que destacaban nuestros proyectos
mas recientes. Ademas, se utilizaron pan-
tallas de TV para mostrar imagenes y pre-
sentaciones de nuestros proyectos, lo que
atrajo considerable atencion.

Personal en el Stand: Contamos con un
equipo bien preparado, compuesto por
cinco personas, quienes estuvieron dispo-
nibles para atender consultas, brindar in-
formacion detallada y gestionar contactos
con potenciales clientes e inversores, cabe
destacar que tres profesionales fueron en
representacion de la CMCP y dos invita-
dos, de parte de la franquicia de Remax

CAJA MUTUAL Revista Ofiondive
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Terramax quienes son los numero uno en
ventas en el mercado inmobiliario Paragua-
yo. Ademas, la inclusion de representantes
de Remax Paraguay, la principal empresa
inmobiliaria de Argentina, potencid nuestra
imagen y credibilidad en el evento, refor-
zando nuestra conexién con los lideres del
sector y destacando nuestra colaboracion
con actores clave en el mercado.
Interaccion con Visitantes: A lo largo del
evento se registro por la organizacion un
flujo superior a 11000 personas, nuestro
stand recibié a numerosos visitantes, inclu-
yendo inversores, desarrolladores, y otros
profesionales del sector. Se realizaron pre-
sentaciones explicativas sobre nuestros
proyectos, lo que generd un interés signi-
ficativo.

Generacion de Leads: Se registraron con-
tactos interesados en nuestros desarrollos,
los cuales mostraron un interés concreto

en avanzar con propuestas comerciales.
Estos leads seran seguidos de cerca en
las proximas semanas para convertirlos en
oportunidades de negocio.

Visibilidad de Marca: La participacién con
un stand nos permitio reforzar nuestra pre-
sencia en el mercado extranjero, aumen-
tando la visibilidad de nuestra marca entre
los principales actores del sector.

Nuestra participacion

La Caja Mutual del Paraguay participo
con un stand en el Real Estate Argentina
2024, ampliando la exposicion de nuestros
proyectos y fortaleciendo nuestras relacio-
nes comerciales, ademas también genero
nuevas oportunidades de negocio, consoli-
dando nuestra reputacién como lideres en
innovacion y calidad dentro del mercado
inmobiliario.

Pagina 12
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Momentos captados en la presentacion del stand
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Cambyreta, una ciudad en
crecimiento en el sur de Paraguay

Cambyreta es una ciudad en constante
desarrollo, ubicada en el departamento de
Itapua, Paraguay. Segun los ultimos datos,
tiene una poblacién aproximada de 40,000
habitantes y se ha consolidado como una
zona residencial y comercial estratégica,
especialmente por su cercania con la ciu-
dad de Encarnacion, el principal centro ur-
bano del sur del pais. Cambyreta ha expe-
rimentado un crecimiento significativo en
las ultimas décadas, lo que la convierte en
una de las areas con mayor proyeccion en

la region.

Comercio y economia local

El comercio en Cambyreta es variado y di-
namico. La ciudad cuenta con una amplia
gama de pequefios y medianos comercios,
entre ellos almacenes, supermercados,

tiendas de electrodomésticos, ferreterias, y

servicios relacionados con la construccion,
lo que responde al crecimiento urbano que
ha experimentado. Ademas, el turismo ha
comenzado a jugar un papel importante
debido a su cercania con el lago Yacyreta
y las playas del rio Parana.

La economia de la zona también se sus-
tenta en la agricultura, con el cultivo de
soja, maiz y otros productos, ademas de
la ganaderia. Estas actividades son vitales
para el desarrollo econémico local y ofre-
cen empleo a una parte significativa de la
poblacion.

Infraestructura y rutas principales

Cambyreta se conecta a la ciudad de En-
carnacion a través de la Ruta PY01, una
de las principales vias de acceso. Esta ruta
también comunica a Cambyreta con otras
ciudades importantes como San Juan del

Pagina 14
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Parana y Capitan Miranda, que son sus lo-

calidades vecinas.

Autoridades y proyeccion de crecimiento
El actual intendente de Cambyreta es el Sr.
Javier Pereira, quien ha impulsado diver-
sas obras de infraestructura para mejorar
los servicios basicos y atraer inversiones.
La ciudad tiene un gran potencial de creci-
miento debido a su cercania con Encarna-

cion, y se espera que en los proximos afos

aumente su poblacion y expansion urbana.
Distancia a Asuncion

Cambyreta se encuentra a unos 370 kilo-
metros de Asuncion, lo que equivale a un
viaje en automovil de aproximadamente 5
horas. Con su infraestructura en expan-
sion y su posicion estratégica, Cambyreta
se perfila como una de las ciudades con

mayor proyeccion en el sur de Paraguay.

'AFILIATE HOY MISMO

(© 218 4000

EDAD MONTO APORTE

18A21 50.000
22A25 100.000
2623e!ante 140.000




Inauguracion Sucursal Cambyreta

Directivos, funcionarios, Autoridades locales y afiliados
de la zona acompaiaron al evento inaugural del nuevo local

Presidente Dr. Angel Devaca Pavén.

7 CﬂJﬂMUTﬁJnL & _ TARJETAS

Fr |LI|:|ER EN JUBILACION VLUNTARIA

Funcionarios de la nueva sucursal con el Directivos de la Caja Mutual presentes
Dr. Angel Devaca.

CREDITO

Directivos Iocales y de casa matrlz 1unto con el Dr. Angel Devaca.
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Directivos y funcionarios locales que compartieron un ameno encuentro.
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Entrevista a

afiliados de Cambyreta
Conociendo al afiliado Mario Escobar
 ——

1- ¢ Coémo conocié a la Caja Mutual?
A través de amigos y companieros de trabajo
tras el deseo de contar con una institucion a
donde recurrir en caso de necesidades.

2- ; Qué le brindé la Caja Mutual como per-
sona?

Un respaldo importante como préstamos en
caso de imprevistos o alguna inversion.

3- ¢ Qué encontré en la Caja Mutual?
Facilidad en la obtencion de préstamos y cré-
ditos cuando asi lo requeria, buena atencion.

4- ;Cual seria el mensaje que le daria a
aquellos ahora que estan pensando en afi-
liarse a la Caja Mutual? Principalmente a
los jovenes.

Que se afilien pensando en un futuro mejor por
los muchos beneficios que brinda la C. M. C.
P. Ademas de una jubilacion privada al dejar la
vida activa.

C.l: 748.626
Nombre: Mario Escobar
Afiliado N°: 9146

Edad: 65 afos
Antiguedad como

afiliado: 26 afos 9 meses
Profesion: Empleado

5- ¢ Recomendaria a la Caja Mutual?
Desde ya lo recomiendo por los multiples be-
neficios que brinda a sus afiliados.

6- ¢Podria decirnos como ve a la Caja Mu-
tual en cuanto a posicionamiento en el mer-
cado?

Creo y considero que esta ubicado en uno de
los primeros lugares en el mercado por todos
los beneficios que ofrece.

7- ¢Qué sugerencia daria a la entidad para
que sigamos brindando una mejora conti-
nua?

Considero que esta brindando un excelente a
los afiliados.

8- ¢ Cual es su grado de satisfaccién con la
Caja Mutual?
Muy bueno, ya que las veces que recurri obtu-

ve buena atencién y pronta respuesta.

Conociendo a la afiliada Mirta Batista

-t i

agg C.l: 1.175.076

E%g Nombre: Mirta Batista

:‘_‘5‘% Afiliado N°: 19227

S:: Edad: 54 afios

¢§E Antiguedad como
*EE% afiliado: 21 afos 4 meses
¥ % Profesion: Docente

2 G

1- ¢Como conociod a la Caja Mutual?
Conoci a través de amigos que ya estaban afi-
liados.

2- ;Qué le brind6 la Caja Mutual como per-
sona?
La caja Mutual me brinda seguridad, estabili-
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dad y tranquilidad en mi vida actualmente.

3- ¢Qué encontré en la Caja Mutual?
Encontré la esperanza de que aun se puede
creer y confiar en una cooperativa que busca
claramente el bienestar de todos los socios sin
distincién de clase social, religion, cultura, que
integran esta gran casa que es Caja Mutual.

4- ;Cual seria el mensaje que le daria a
aquellos ahora que estan pensando en afi-
liarse a la Caja Mutual? Principalmente a
los jovenes.

Caja Mutual es una gran oportunidad para to-
dos aquellos trabajadores que tienen puesta
la mirada en un futuro mejor, y es aca donde
se encontraran ese futuro mejor tan anhelado,
para si mismo y para su entorno

5- ¢ Recomendaria a la Caja Mutual?

Mi recomendacion es mayor difusion de sus ex-
celentes servicios que ofrece, asi también tra-
bajar con las Universidades, con las carreras
Bancarias de modo a dar mayor conocimiento
de su gran aporte a los ciudadanos en cuanto
a las jubilaciones, créditos, cajas de ahorro etc

6- ¢Podria decirnos como ve a la Caja Mu-
tual en cuanto a posicionamiento en el mer-
cado?

Caja Mutual esta vista como una de las coope-
rativas mas sélidas y seguras en el mercado

7- ;¢ Qué sugerencia daria a la entidad para
que sigamos brindando una mejora conti-
nua?

Brindar a los socios mas sorteos estimulos eso
le gusta mucho a las personas

8- ¢ Cual es su grado de satisfacciéon con la
Caja Mutual?

Me siento feliz de ser socia de Caja Mutual,
una satisfaccion inigualable, no estoy para
nada arrepentida de formar parte de Caja Mu-
tual, al contrario, agradecida con todos los que
forman esa gran familia de funcionarios que
nos atienden de maravillas y te sentis super
bien al acercarte a las sucursales de Caja Mu-
tual.

Para realizar tus gestiones y ser escuchada,
atendida cordialmente por todos, eso es ma-
ravilloso.

iPOR TU AFILIACION,
' OBTENES ESTOS BENEFICIOS!

&
UTI UNIDAD DE TERAPIA INTENSIVA

Ayuda solidaria consistente en el pago de una renta diaria de
G. 2.500.000 a partir del cuarto dia de internacién en Unidad
de Terapia Intensiva, hasta 12 dias en el ano

&%‘Q SOLIDARIDAD

pr Ayuda solidaria equivalente al monto

o de sus aportes hasta un madximo de
G. 20.000.000, en caso de
fallecimiento o incapacidad total y
permanente del afiliado.

SOLUCIONES FINANCIERAS
Créditos

(2 Tarjetas de Créditos




CELEBRACION ANIVERSARIO DE LA CAJA MUTUAL
Una noche que transporto a los afiliados
a la época dorada de Abba y Queen

El miércoles 23 de octubre, en el Gran Sa-
I6n del Banco Central del Paraguay, la Caja
Mutual de Cooperativistas del Paraguay
celebré su 39 aniversario con un even-
to inolvidable: la Gala Aniversario titulada
“Retro Concert Recordando a ABBA &
Queen”. La actividad, orientada a ofrecer
un momento de disfrute y nostalgia para
sus afiliados, logré agotar las 1,080 invita-
ciones en menos de cuatro dias.

Desde su lanzamiento en la plataforma di-
gital de la Caja Mutual www.cmcp.org.py,
las reservas de entrada fueron aceptadas
unicamente para aquellos afiliados que se
encontraban al dia en sus aportes, refle-
jando asi el compromiso de la entidad de
premiar la fidelidad y puntualidad de sus
miembros.

La Caja Mutual, que ha tomado la costum-
bre de organizar eventos que fortalezcan
los vinculos entre sus afiliados y directivos,
presento esta gala como una velada espe-
cial para todos aquellos que participan ac-
tivamente en la comunidad. Los organiza-
dores cumplieron con un riguroso proceso

de entrega de invitaciones, permitiendo a
los asistentes organizar su asistencia con
antelacion para este evento que prometia
ser unico en su tipo. La expectativa fue no-
table, y el evento cumplié con creces, de-
jando un recuerdo inolvidable para todos
los presentes.

Una noche llena de nostalgia y recuer-
dos.

La Gala dio inicio puntualmente a las
20:00 horas con un video Institucional, y
una calida bienvenida a los asistentes. El
maestro de ceremonia, Lucas Nataloni,
aporté un toque especial a la noche con su
carisma y profesionalismo, preparando el
escenario para las palabras del presidente
de la Caja Mutual, el Dr. Angel Devaca Pa-
von. En su discurso, el Presidente destaco
la trayectoria de la entidad, su crecimiento
sostenido y los logros alcanzados gracias
al compromiso de sus afiliados y a la sdlida
gestion financiera que ha caracterizado a
la Caja Mutual en sus 39 afios de historia.
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Asimismo, subrayo la importancia de estos
eventos sociales como una forma de cele-
brar los éxitos y estrechar la relacion con
los afiliados, reconociendo que el camino
recorrido es resultado de un esfuerzo co-
lectivo.

Luego, “Retro Concert” arranco con las
primeras notas de los grandes éxitos de
ABBA y Queen, transportando a los asis-
tentes a las décadas doradas de los afios
70y 80.

Bajo la direccion del maestro Luis Alvarez,
un grupo de talentosos musicos y cantan-
tes interpretd con maestria canciones em-
blematicas como “Dancing Queen”, “Mam-
ma Mia”, “Bohemian Rhapsody” y “We Will
Rock You”, entre otros clasicos que, mas
de tres décadas despues, siguen siendo
himnos de la musica pop y rock.

La audiencia, compuesta por afiliados, di-
rectivos y algunos invitados especiales, no
pudo resistirse al ambiente nostalgico y
festivo. Durante la noche, muchos asisten-
tes corearon las letras de las canciones,
mientras otros recordaban momentos de
su juventud, cuando las melodias de ABBA
y Queen eran la banda sonora de sus vi-
das.

Esta conexion emocional fue, sin duda, uno
de los puntos altos de la velada, pues logro
unir a diferentes generaciones en un mis-
mo sentimiento de celebracion y alegria.

Celebracion en el marco de los 39 anos
de trayectoria.

La Caja Mutual de Cooperativistas del Pa-
raguay ha sido durante casi cuatro décadas
una entidad de jubilacion privada volunta-
ria reconocida por su solidez y compromi-
so con sus afiliados. En sus 39 afos de
existencia, ha pasado de ser una iniciativa
para el retiro digno de sus miembros a una
organizacion consolidada en el mercado,

que ofrece una amplia gama de beneficios
y servicios. En este aniversario, la entidad
no solo celebré el pasado, sino que tam-
bién visualizo el futuro, con la mirada pues-
ta en el hito de sus 40 afos, un aniversario
en el que la organizacién ya proyecta nue-
vos desafios y metas a alcanzar.

El evento no solo se traté de un concier-
to: fue una manifestacion de los valores de
la Caja Mutual, que aboga por el sentido
de pertenencia y el fortalecimiento de su
comunidad de afiliados. Como bien expre-
saron los organizadores, esta gala fue un
homenaje a todos los afiliados que han
contribuido a hacer de la Caja Mutual una
entidad fuerte y confiable.

Dr. Angel Devaca, Presidente de la Caja Mutual.

Camino a los 40: un futuro prometedor

La gran acogida que tuvo el evento demos-
tr6 el entusiasmo de los afiliados por acti-
vidades de esta naturaleza, y muchos de
ellos manifestaron su deseo de que se rea-
licen mas encuentros similares en el futuro.
La Caja Mutual, comprometida con brindar
espacios de encuentro y entretenimiento
para sus socios, valord estas opiniones, y
el Dr. Angel Devaca senald que ya existen
planes para celebrar el aniversario numero
40 de una forma aun mas especial, desta-
cando que el préximo aino marcara un hito
en la historia de la entidad.

CAJA MUTUAL Revista Ofiondive
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Momentos vividos en la Gala Aniversario
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Segundo Emprendimiento
de la Caja Mutual

Lanzamiento Torre Jejui

La Caja Mutual lanzé oficialmente su segundo proyecto de inversién, Torre

Jejui, el pasado jueves 17 de octubre a las 19:00, en un evento realizado en el |

World Trade Center Amazonas, Torre 3, Piso 4.

A solo dos semanas de su presentacion, todas las unidades de la Torre Jejui ya han sido
vendidas, consolidando el crecimiento de la Caja Mutual en el sector inmobiliario. La enti-
dad invita a quienes aun no forman parte de sus mas de 48,000 afiliados a unirse y aprove-
char sus beneficios crediticios, ideales para financiar proyectos de bienes propios.
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Presencia en los medios

,° venusmediaoficial - Sequir

Audio original

Jejui”.

Mutual, consolidandose com
ahora también inmobiliario.

%> La Torre Jejui, ubicada en

de uno y dos ambientes que

futuros clientes.

Caja Mutual celebra 39 Afios .
con su segundo Qv
emprendimiento: Torre Jejui 83 Me gusta

18 de octubre

c venusmediaoficial Editado « 2 sem
[Z] La Caja Mutual celebra 39 afios con

el lanzamiento de su segundo
emprendimiento inmobiliario: “Torre

Q) Este nuevo proyecto representa un
logro mas en la evolucién de la Caja

referente en el ambito financiero y

estratégico de la ciudad de Asuncion,
sera una moderna edificacion disefiada
para ofrecer soluciones habitacionales

a las necesidades de los afiliados y

o un

un punto

respondan

W

LOCALES

Torres Jejui, una
financiacion unica
en el mercado

ta Caja Mutual. una reconacida entidad con
39 afios de trayectoria en &l m 0, 58

enorguliece en anunciar &l L

oficial de su segundo emprendimiento

inmobiliario, Torre Jgjul, en &l marco de los
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Como construir un historial crediticio
solido con tu tarjeta de crédito

Importancia del historial crediticio.

Tu historial crediticio es un registro de tu
historial de pagos y comportamiento finan-
ciero, es decir, el reflejo de cdmo has ma-
nejado tu economia. En ese sentido, las
instituciones financieras utilizan dicha in-
formacion para evaluar tu riesgo crediticio
al considerar otorgar un préstamo o una

linea de crédito.

Obtén una tarjeta de crédito adecuada.
El primer paso para construir tu historial
crediticio es obtener una tarjeta de crédi-
to adecuada. Si eres nuevo en el mundo
del crédito, es posible que desees comen-

zar con una tarjeta disefiada para perso-

nas con historiales crediticios limitados o
inexistentes, como las tarjetas con garan-

tia.

Uso responsable de la tarjeta de crédito
La clave para construir un historial crediti-
cio solido es utilizar tu tarjeta de crédito con
sabiduria, lo que significa gastar dentro de
tus posibilidades. No realices compras im-
pulsivas, usa tu tarjeta con moderacion y
evita las grandes acumulaciones de deu-

da. Sé responsable y te ira de maravilla.

Paga tus facturas a tiempo
El pago puntual de tus facturas es uno de

los factores mas importantes para construir
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un historial crediticio positivo. Establece re-
cordatorios o configura pagos automaticos
para asegurarte de cumplir con las fechas
de vencimiento. Los pagos tardios pueden
tener un impacto negativo significativo en

tu historial que puede durar anos.

Mantén un bajo nivel de endeudamiento
Mantener un bajo nivel de endeudamiento
es crucial para construir un historial cre-
diticio solido. Evita utilizar la totalidad de
tu limite de crédito y procura mantener tu
saldo por debajo del 30% de tu limite. Esto
demuestra responsabilidad financiera y
mejora tu capacidad de manejar el crédito
de manera efectiva. Sigue estos consejos
y las entidades financieras te veran con

mejores 0jos.

Monitorea tu historial crediticio

Vigilar tu historial crediticio regularmente
no solo te ayuda a detectar errores que po-
drian afectar tu puntuacion, sino que tam-

bién te mantiene consciente de tu salud

financiera.

Evita solicitar muchas tarjetas

Cada solicitud de tarjeta de crédito genera
una investigacion en tu historial crediticio,
conocida como “consulta de crédito”. De-
masiadas consultas en un corto periodo de
tiempo pueden ser interpretadas como sig-
nos de riesgo crediticio. Limita las solicitu-
des de tarjetas y préstamos para mantener

tu historial crediticio en buen estado.

Uso a largo plazo y consistente

La construccion de un historial crediticio
sélido es un proceso a largo plazo. Utiliza
tu tarjeta de crédito de manera consistente
a lo largo del tiempo, demostrando respon-
sabilidad financiera a medida que manejas

el crédito disponible.

*Camino hacia una salud crediticia sdlida

Con los consejos anteriores, estas equipa-
do para construir y mantener un historial
crediticio impecable. Tu tarjeta de crédito
es una herramienta valiosa en la mision de

construir un historial crediticio sélido.
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Celebrando el emprendimiento:
La “2da Feria de Emprendedores”
de la Caja Mutual en Luque

El pasado 14 de septiembre, la ciudad de
Luque se lleno de color, sabor y creatividad
con la celebracion de la 2da Feria de Em-
prendedores de la Caja Mutual. Este even-
to, realizado en el emblematico local de
Ex Europadel, ubicado sobre la Ciclovia,
reunio a 33 talentosos feriantes que mos-
traron lo mejor de sus productos en una
jornada que prometia ser un festin para los
sentidos.

Desde el primer momento, los visitantes
fueron recibidos por un ambiente vibrante y
acogedor. La feria se convirtié en un punto
de encuentro ideal para aquellos que bus-
can apoyar el talento local y descubrir pro-
ductos unicos. Los feriantes, provenientes
de diversos rubros, ofrecieron una amplia
gama de opciones que cautivaron a todos
los asistentes.

Los amantes de la gastronomia pudieron
deleitarse con una variedad de platillos
que iban desde comidas tradicionales has-
ta innovadoras propuestas culinarias. Los
aromas de los alimentos recién preparados
llenaban el aire, invitando a los visitantes
a disfrutar de una experiencia gastronémi-
ca inolvidable. Ademas, los postres no se
quedaron atras; dulces y tentaciones irre-
sistibles hicieron las delicias de grandes y
chicos.

La feria también destacé la creatividad
de los emprendedores en el ambito de la
belleza y el cuidado personal. Perfumes
y maquillajes artesanales ofrecieron a los
asistentes la oportunidad de encontrar pro-
ductos unicos y de calidad, perfectos para
consentirse o regalar. La artesania, por su
parte, mostro el talento local a través de
piezas unicas que reflejan la cultura y el
ingenio de la region.

Este evento no solo fue una plataforma
para que los emprendedores exhibieran
sus productos, sino también un espacio
para fomentar la comunidad y el apoyo
mutuo. Los asistentes tuvieron la oportuni-
dad de interactuar directamente con los fe-
riantes, conocer sus historias y el esfuerzo
detras de cada producto, creando un lazo
especial entre consumidores y creadores.
La 2da Feria de Emprendedores de la Caja
Mutual fue, sin duda, un éxito rotundo. Con
su enfoque en la promocion del emprendi-
miento local y la diversidad de productos,
se consolidé como un evento imperdible
en el calendario de Luque. La Caja Mutual
continua demostrando su compromiso con
el desarrollo de la comunidad, brindando
oportunidades para que los emprendedo-
res locales brillen
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Hablamos con la Afiliada Myrian Victoria
Aveiro Recalde, y amablemente nos conté

que conocio la Caja Mutual a través de una
jefa con la que trabajaba, ella le enviaba
a pagar su aporte y luego le habl6 de los
beneficios de la Caja Mutual.

Nos comenté ademas que iniciaron, junto
con su hermana Marilé del Emprendimien-
to “La Kanelita”, en pandemia, en el rubro
de bazar, hacia rollos de canela; luego se
unio a la cocina de Alberto de Andrea Gan-
dolfo, un italiano, ambos profesionales que
aman cocinar.

Es por ello que tomaron la decision de pre-
parar lasagna para exponer, ademas de
sandwich de vitel tone, foccia.

Ademas, “La Kanelita” llevo pie de limén
como postre.

También se uni6 un hermano de ellas (Der-
lis), llevando sandwich de milanesa de po-
llo y jugo de naranja.

Sus sobrinas Alejandra (11 afos) y Cami-
la (13 afos), ayudaron a buscar un lugar
donde exponer los productos realizados y
la 2da. Feria fue un lugar ideal.

Manifiestan que: “El espiritu emprendedor
nos lleva y nos anima a exponer. De lunes
a viernes trabajamos en otros lugares vy fi-
nes de semana tenemos la libertard de ha-
cer lo que nos gusta”.

¢Qué opina de las Ferias organizadas
por la Caja Mutual?

Es importantisimo lo que hacen, nos da
espacio para ser visibles, el apoyo de una
entidad de renombre con fuertes cimientos
con vision, solo un visionario apoya el em-
prendimiento.

Alguna sugerencia para mejorar:

- Que se cuente con un lugar donde los
que vienen a mirar puedan sentarse y po-
ner sus cosas.

- Un pequefio parque para los nifios.

- Sobre Mcal. Lépez es mejor lugar.

Muchas gracias por el espacio.

Conociendo un poco mas a la afiliada

Nombre del afiliado:
Myrian Victoria Aveiro
Recalde

C.I. N°: 1.972.844 .-
Emprendimiento:

Oimba con la cocina de
Alberto y La Kanelita

<l B
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Asi se vivia la feria del emprendurismo de la Caja Mutual
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i iAHORRA DESDE LOS 18
JUBILATE DESDE LOS 55!

REQUISITOS

e Ser mayor de edad.

e Comprobante de ser socio de una cooperativa o de Asociaciones sin fines de lucro
o ser conyuge del afiliado o pariente hasta el cuarto grado de consanguinidad.

e Fotocopia de Cedula de Identidad legible y vigente.

( OPCIONES JUBILATORIAS
¥ Renta Mensual Vitalicia £} Retiro Total
3 Retiro Parcial 3 Pensién al Conyuge o Hijo
. menor de edad
E} Retiro Programado /

iPOR TU AFILIACION, OBTENES ESTOS BENEFICIOS!

Solidaridad: Ayuda solidaria equivalente al monto de sus aportes hasta
un maximo de G. 20.000.000, en caso de fallecimiento o incapacidad
total y permanente del Afiliado.

de una renta diaria de G. 2.500.000 a partir del cuarto dia de internacién

;I UTI (Unidad de Terapia Intensiva): Ayuda solidaria consistente en el pago
E ] en Unidad de Terapia Intensiva, hasta 12 dias en el ano.

SOLUCIONES FINANCIERAS

’ Tarjetas de Créditos
'..’33-
m Créditos

( www.cmcp.org.py )
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#_;r*
= CRJAMUTUAL

¥ * LIDER EN JUBILACION VOLUNTARIA



(CLICK
Y LISTO!

Tu crédito a un solo CLICK

PLAZO HASTA

24

MESES

HASTA

20.000.000...

*Sin firmas y
desde donde estés.

iAHORA TUS

EXTRACTOS DE
TARJETAS DE CREDITO!

lo encontrds en

n‘ e _ o
[-&mfm]

\ qQ

mastercard




Expo Cadam 2024

Exitosa participacion de la Caja Mutual
en la Expo Cadam de Ciudad del Este.
La Caja Mutual Cooperativistas del Para-
guay fue una de las instituciones destaca-
das en la Expo Cadam, que se llevé a cabo
del 25 al 28 de julio en Ciudad del Este.
Este evento, reconocido como una de las
mayores vitrinas del sector automotor en el
pais, reunio a diversas marcas de vehicu-
los, tanto 0 km como usados, ofreciendo a
los visitantes una amplia gama de opcio-
nes para adquirir vehiculos de todas las
categorias.

La Caja Mutual estuvo representada por la
Lic. Paola Gaona, Gerente de Afiliaciones,
acompanada por los Oficiales de Créditos
de la sucursal de Ciudad del Este. Durante
los tres dias de la feria, el equipo de la Caja
ofrecié a sus afiliados diversas opciones

de crédito para facilitar la compra de vehi-
culos, brindando condiciones preferencia-
les y planes adaptados a las necesidades
de cada cliente.

Los afiliados que visitaron el stand de la
Caja pudieron acceder a financiamientos
competitivos, disefiados especificamente
para la adquisicién de vehiculos nuevos o
usados. Este tipo de iniciativas permiten a
los socios de la Caja acceder a bienes du-
raderos, facilitando su bienestar y calidad
de vida, al tiempo que impulsan el creci-
miento del sector automotriz en la region.
La Expo Cadam fue inaugurada el 25 de
julio y se extendié por tres dias, convir-
tiendose en un punto de encuentro clave
para el sector automotor. La participacion
de la Caja Mutual en este evento refuerza
su compromiso con la comunidad de afi-
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liados, no solo brindando servicios finan-
cieros accesibles, sino también apoyando
el crecimiento econdmico y social de sus
SOCIOS.

Ademas, la Caja Mutual aprovechd la oca-
sion para estrechar lazos con potenciales
afiliados y fortalecer la confianza de sus
miembros actuales, demostrando una vez

mas su compromiso de ofrecer soluciones

financieras personalizadas y al alcance de
todos.

Con esta participacion, la Caja Mutual rea-
firma su papel como un aliado estratégico
para los emprendedores y trabajadores,
brindandoles herramientas que facilitan el
acceso a bienes y servicios esenciales, y
contribuyendo al desarrollo integral de sus
afiliados.

iJOVEN HOY ES TU FUTURO!

AFILIATE CON ESTA SUPER PROMO

De 18 a 21 anos

GS.SOQOOO

De 22 a 25 anos

¢s.100.000

L/




(TU TARJETA EFECTIVA

El efectivo que necesitas

DISPONIBLE LAS

24 HS

S en todos los cajeros
e automaticos

AFILIADO TOTAL!

Cuatro decisiones que haran la diferencia

[
\=)

Jubilacién Voluntaria

Tarjeta de Crédito

! QDDH

Débito de aporte
con tarjeta de crédito

(o8

Crédito
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AHORRA CONTU
TARJETA DE CREDITO

Martes y Sadbados. ( Todos los sabados.
Hasta 3 cuotas b Hasta 3 cuotas

sin intereses. sin intereses.

\‘ Te asiste cuando
CUS AT lo necesites.

El segundo sabado
‘9 de cada mes. — + odos los J
Hasta 3 cuotas sin 0dos los Jueves.
SALEMMA intereses. REAL

;‘—“ﬂ-l‘u/'—_; TOdOS IOS dias TIENDA DE ELECTRODOMESTICOS TOdOS IOS dias
b 35 | RAL: Hasta6cuotas | CECOLEC Hasta 10 cuotas
v

VicenteScavone

Joyas y Relojes sin intereses. PARAGUAY sin intereses.
CASA Ultimo sabado 'CHSH’ Ultimo sabado
GRUTTER de cada mes. FRESCA decadames.

Todos los martes

L7 Y del mes.

E % E R &8 ¥

3 cuotas sin intereses.

. . i El 10 de cada Mes en
? Fo RTIS Primer sabado LLENA todas las estaciones
ol de cada mes. EL 10

de servicio.
‘, Todos los Jueves.
Hasta 6 cuotas sin
SHOPPING CHINA intereses.
fv B i %)) "o
n;c E N l T VIVI SEGURO. @? Cobertura completa
%l?SEGL‘ Ros VIVI SEGERO, VIVI MEIOR desde G' 25'OOOI

Estamos contigo m\ Te acompanamos
cuando mas lo en los momentos

ﬁ?{'} necesites FUT Pf? mas dificiles.
— Valido para los
:SPS planes Maximo

B e N | nterp lan.

iISOLICITA HOY TU

TARJETA DE CREDITO!




“Sé dueno de tu futuro”
Previene tu jubilacion

Es un llamado a la accién para que to-
mes el control de tu planificacion finan-
ciera a largo plazo, asegurando que,
cuando llegue el momento de retirarte,
tengas los recursos necesarios para man-

tener un nivel de vida comodo y seguro.

¢ Qué significa prevenir tu jubilacion?
Prevenir tu jubilacién significa prepararte
financieramente desde ahora para que,
cuando dejes de trabajar, no te enfrentes
a dificultades econdmicas. La idea es co-
menzar a ahorrar e invertir lo antes posi-

ble, aprovechando el tiempo para que tus

inversiones crezcan y asi puedas disfrutar

de una jubilacion tranquila.

Pasos para prevenir tu jubilacién:

1- Evalua tus necesidades futuras:

* Determina tu estilo de vida deseado:
¢, Cuanto dinero necesitaras para man-
tener tu estilo de vida durante la jubila-

cion?

* Considera la inflacién: Asegurate de
que tus ahorros e inversiones puedan

superar la inflacion a lo largo del tiem-

po.
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2- Establece un plan de ahorro:

Crea un presupuesto: Identifica cuan-
to puedes ahorrar cada mes.

Abre una cuenta de jubilacion: Con-
sidera opciones como un plan de pen-
siones privado, cuentas de retiro indivi-
duales (IRAs), o planes de contribucién
definida como un 401(k).

3- Invierte con Inteligencia:

Diversifica tus inversiones: No pon-
gas todos tus recursos en un solo tipo
de inversion. Considera una mezcla de
acciones, bonos, fondos mutuos, bie-
nes raices, etc.

Consulta a un asesor financiero:
Para asegurarte de que tus inversiones
estén alineadas con tus obijetivos y to-

lerancia al riesgo.

4- Monitorea y Ajusta Regularmente:

Revisa tu plan: Regularmente evalua
si estas en camino de alcanzar tus me-
tas de jubilacion y ajusta tus contribu-
ciones o inversiones segun sea nece-
sario.

Ajusta segun cambios en la vida:
Eventos como cambios de empleo, na-
cimientos 0 cambios econdmicos pue-
den requerir ajustes en tu plan de jubi-

lacion.

5- Considera otras Fuentes de Ingreso

en la Jubilacion:

Seguridad social o pensién estatal:
Entiende como estas pueden comple-
mentar tus ahorros.

Trabajos a tiempo parcial o inversio-
nes pasivas: Algunas personas eligen
trabajar parcialmente o generar ingre-

sos pasivos durante la jubilacion.

Por qué es importante?

Prevenir tu jubilacion te da la tranquilidad
de saber que, cuando llegue el momento,
no tendras que depender exclusivamente
de las pensiones publicas o de otras fuen-
tesinciertas. Te permite serindependiente y
disfrutar de tu retiro en la forma que deseas.
El mensaje “Sé duefio de tu futuro” te moti-
va a tomar medidas hoy para asegurar que
el mafiana sea lo que siempre has sofiado.
La planificacién y el ahorro a largo plazo
son esenciales para lograrlo.
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CUSAT

DESDE 2002

DE AHORRO! RASTREO SATELITAL
todos los dias

o

mastercard

PRECIO NORMAL:
Gs. 100.000

CON DESCUENTO:

|¢s.70.000)

* Descuento a través de débito automatico.
* El descuento se aplica a todos los servicios
de la empresa.

* Vigencia: 01/01/2024 al 01/01/2025

10

de Reintegro
con tus Tarjetas de Crédito

Caja Mutual

TODOS LOS

JUEVES

DEL MES

SHOPPING CHINA

IMPORTADOS

mastercard

* Tope de Reintegro G, 500.000
* 6 cuotas sin intereses.
* Reintegro en el extracto.

* Vigencia: hasta Octubre 2025,




TU VEHICULO
i TE ESPERA'

PARATU Y

OKM
HASTA

GO

MESES

| —
| i

PARA TU |

USADO |
HASTA ™

24

\ MESES

z CﬂJﬂ MUTUAL

DE COOPERATIVISTAS DEL PARAGUAY
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T3

de Reintegro
con tus Tarjetas de Crédito

Caja Mutual

mostercard EABAL

TODOS LOS

MARTES

DEL MES

* 3 cuotas sin intereses.

* Tope de Reintegro: G. 300.000 por mes.

* Reintegro en el extracto.

* Vigencia: hasta Octubre 2025.

ESTACIONES DE

SERVICIO

(LOCALES ADHERIDOS)

%

de Descuento
con tus Tarjetas de Crédito

Caja Mutual

masterco rd EA BAL

TODOS LOS

MARTES Y SABADOS

* Tope de Descuento G. 350.000
* 3 cuotas sin intereses.
* El Descuento sera aplicado en el Comercio.

* Vigencia: hasta Octubre 2025.

DEL MES
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Nuestras Sucursales

v'Casa Matriz
Avda. Mcal. Lépez 5080 c/ RI2 Ytororo

matriz@cmcp.org.py

v'Sucursal Multiplaza
Avda. Eusebio Ayala esq. Cap. Garcia

km5@cmcp.org.py

v'Sucursal San Lorenzo

Paseo La Catedral Cnel. Bogado ¢/ Gaspar
Rodriguez de Francia

sanlorenzo@cmcp.org.py

v'Sucursal Cambyreta

Calle Ruta 14 casi Itapua Poty, en el Barrio
Carmelitas, del distrito de Cambyreta.
encarnacion@cmcp.org.py

v'Sucursal Ciudad del Este
Lago Shopping de Salemma - Planta baja local 06

y 07 - Monseior Rodriguez c/ Consejal Romero
cde@cmcp.org.py

v'Centro de Atencién Colén
Avda. Colén c/ Jejui
colon@cmcp.org.py




